1 4 ‘ MARTEDI 25 AGOSTO 2009

| ’ECO DI BERGAMO |

Mercatopoli, aperto da un anno: offre anche arredamento ed elettrodomestici

«I vestiti fanno la parte del leone»

B In tempi di crisi economica
generale, il mercato dell'usato re-
gistra frequentazioni sempre piit
massicee. Il fenomeno & facilmen-
te avvertibile entrando al «Mer-
catopoli» di via Piatti 10, in citta.
Aperto da circa un anno, fa par-
te di un franchising di mercatini
dell'usato basati su uno stile in-
novativo, moderno, pulito ed or-
ganizzato: un network di nego-
Zi (in Italia sono un centinaio) che
hanno come scopo quello di non
seguire il consumismo imperan-
te, ma di sposare la ﬁloso%a del
riuso. Tutto cio che ad una per-
sona non serve pii, che non pud
usare per una serie di mativi o di
cui magari si & semplicemente
stufata, non deve essere per for-
za accantonato in un angolo o
buttato via. Ci sono molte perso-
ne interessate a cid che qualcun
altro non sfrutta pitt e Mercato-
poli si rende intermediario in
questa forma di scambio, permet-
tendo di portare in vendita gli og-
getti che non si utilizzano e di ac-
quistare quelli esposti in nego-
zio.

A Mercatopoli Bergamo, cosi
come negli altri punti vendita, si
possono trovare diverse categorie
merceologiche: mobili, oggettisti-
ca, attrezzature sportive, antiqua-

riato, modernariato, cellulari,
computer, televisori, libri, cd, dvd,
giochi e quant’altro. Il settore che
perd negli ultimi mesi & cresciu-
to in modo esponenziale & quello
dell’abbigliamento, che oggi rap-

resenta da solo circa il 30% del-

e vendite. « Avevamo comincia-
to con pochi scaffali —afferma Pa-
trizia Merelli, una delle addette
alle vendite — poi ci siamo via via
allargati perché & un
settore che interessa.

ti. Sempre piu elevato & il nume-
ro di persone che sposa una filo-
sofia basata sul riuso e sul riciclo:
acquistare abiti usati permette di
non buttar via cid che & ancora
praticamente nuovo e pud servi-
re ad altri. «Capita davvero che
si possano fare affari — continua
Patrizia Merelli — e i prezzi so-
no molto bassi rispetto a quelli
dei negozi. Gli articoli passano
sempre al vaglio di
un’accurata selezio-

Abbiamo articoliche | Oltre mille metri | ne, quindi risparmio

possono piacere a

e qualita vanno a

tutti, dai bambini al-
le mamme ai nonni.
Chi cerca il capo fir-
mato, chi ’abito vin-
tage, chi semplice-
mente un jeans, che
si pud trovare qui an-

quadrati di
spazio espositivo.
Ci sono anche
orologi, monete
e francobolli
da collezione

braccetto. Magliette
firmate Guess, capi
di Calvin Klein, gon-
ne Danny Rose, una
borsa di Prada si
possono trovare a
rezzi molto bassi.
aumento sono an-

che a due euro sol-
tanto».

Sono molte le persone che de-
cidono di acquistare a Mercato-
poli abbigliamento usato, _peral~

“tro lavato, stirato, integro in tut-

te le sue parti e spesso di marca.
Chi porta in vendita il proprio ab-
bigliamento lo fa per una serie di
motivi: potrebbe non portare pitt
guella taglia, essersi stufato di in-

ossare quei capi o anche aver ri-
cevuto regali doppi o non gradi-

che gli abiti etnici,

indiani e africani in particolare».
Lo spazio espositivo di Merca-
topoli Bergamo supera i mille
metri quadrati. Oltre al reparto
abbigliamento, c'# un sopralzo
con mobili ed elettrodomestici,
ci sono Je vetrinette chiuse a chia-
ve con gl (ﬁgetﬁ di maggiore pre-
gio, come alcuni volumi del Set-
tecento, orologi, monete e fran-
cobolli da collezione. Ci sono li-

bri venduti a 1 euro I'uno. «Ri-
vendiamo oggetti usati ma li vo-
gliamo ben puliti e funzionanti —
ci dicono gli addetti — percid non
prendiamo tutto quello che ci
portano. Una parte della roba va
subito in beneficenza o in disca-
rica, dipende dalle condizioni.
Vogliamo che il mercatino si
mantenga su un certo livello». Le
regole che governano la compra-
vendita sono ormai note. Il pos-
sessore dell’oggetto da mandato
di vendita al mandatario, in que-
sto caso Mercatopoli. Viene sti-
lata la lista degli oggetti in carico
e firmato un contratto. Ad ogni
oggetto viene dato un prezzo di
vendita e il ricavato sara diviso
in parti uguali tra proprietario e
mandatario. Il contratto ha dura-
ta di 90 giorni e pud essere rinno-
vato. Se I'oggetto non & venduto
nei primi 60 giorni, il mandata-
rio pud abbassare il prezzo sino
al 50 per cento. Trascorsi i 90 gior-
ni ’oggetto pud essere venduto
al miglior offerente o, se proprio
invendibile, andare in beneficen-
za o alla discarica. Fermo restan-
do che il proprietario puo ritira-
re I'oggetto in qualunque momen-
to entro i 90 giorni di tentata ven-
dita.

Roberto Vitali

Abbigliamento,
collane e
braccialetti,
scarpe e borse:
nello spazio
espositivo di
Mercatopoli, in
via Piatti, si pud
trovare di tutto
(foto Colleoni)




